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Die ALBIS ist ein führender Leasingpartner für den deutschen 
Mittelstand und seit über 35 Jahren erfolgreich am Leasingmarkt tätig

Unternehmensprofil1

 Hauptsitz in Hamburg mit rund 105 Mitarbeitern; 
deutschlandweite persönliche Beratung und Betreuung von 
Händlern vor Ort

 Unterstützung von Kleinunternehmern und Mittelständlern 
bei der Finanzierung ihrer Geschäftsvorhaben

 Angebot von Leasing- und Mietlösungen, die 
Unternehmen häufigere und/oder größere Investitionen 
ermöglichen

 Fokus auf margenstarkes Small Ticket-Geschäft mit einem 
durchschnittlichen Objektwert von rund 5.000 € bis 6.000 €

~1.100
     Händler

   ~30.000
     Gewerbekunden / 
    Gewerbliche Leasingnehmer

1986
     Gründung der 
     ALBIS Leasing Gruppe

   1999
     Börsengang der ALBIS Leasing AG
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1 Zahlen per 31.12.2023



Was das Geschäftsmodell der ALBIS auszeichnet

Fokus auf 
Wachstumsmarkt

Leasingmarkt wird in den nächsten Jahren weiter wachsen. Megatrends Nachhaltigkeit, Klimaschutz und 
Digitalisierung forcieren diese Entwicklung

Hohe Margen und
Granularität Small Ticket-Leasing macht das Geschäftsmodell der ALBIS konjunkturunabhängiger bei guten Margen

Skaleneffekte 
durch hohes 

Automatisierungs-
potenzial

Neugeschäftsprozess, Kreditentscheidung sowie Auszahlungsprozesse lassen sich digitalisieren und automatisieren
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Kanal 1: Händler-Portal

ALBIS unterstützt ihre Partner über zwei Kanäle in der Absatzfinanzierung – 
1. Kanal: Händler-Portal der ALBIS
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Kanal 2: Plug-in für Onlineshops

2. Kanal: Plug-in für Onlineshops – Leasing als Bezahlmethode nur mit ALBIS
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Leasingplan Bestellung



Auswahl unserer Kooperationspartner
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Wir bieten innovative Lösungen entlang unseres breiten Neugeschäft-
Portfolios und renommierten Partnernetzwerks
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33,9%

32,5%

7,3%

5,8%

5,3%

4,9%

3,3%

2,4%

1,6%

1,2%

1,0%

0,9%

Sport- und Freizeitgeräte

Gastronomie

EDV

Maschinen

Werkstattausrüster

Kassensysteme

Bürokommunikation (AFS)

Medientechnik

Baugeräte

Forst-, Park- und…

Medizintechnik

PKW

Leasingportfolio – Neugeschäft 31.12.2023



Die ALBIS blickt auf ein erfolgreiches und wegweisendes Jahr 2023 zurück
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Nachhaltiger Wachstumskurs: ALBIS wurde 2023 profitabler, einfacher und kundenorientierter

Zentrale strategische Ziele und Vorhaben der 
„Zukunftsoffensive“ plangemäß vorangetrieben 

bzw. bereits erreicht

Deutlicher Anstieg des Konzernergebnisses nach 
IFRS vor Steuern auf € 4,4 Mio.

(2022: € 1,5 Mio.)

Profitables WachstumZukunftsoffensive

Es wurde eine absolut höhere Marge 
erwirtschaftet trotz eines geringeren Neugeschäfts 

(2023: € 90,7 Mio.; 2022: € 100,0 Mio.)

Margensteigerung

Bestätigung des Dividendenziels von € 0,07 bis € 
0,09 je Aktie mit einer geplanten Gesamtdividende 
von € 0,08 je Aktie für 2023 (Basisdividende € 0,05 

je Aktie zzgl. Sonderdividende € 0,03 je Aktie)

Dividendenvorschlag
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12%
13%

15%

19%
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Strategischer Fokus auf Small Ticket-Geschäft mit hohen Margen – 
Granularität und Diversifizierung im Portfolio zahlen sich nachhaltig aus

Historische Entwicklung Marge und ∅ Objektwert

 Höhere Margen

 Weniger Risiko / rezessionsfester 

 Geringere Marktbearbeitung

 Höherer Grenznutzen für Kunden

Neugeschäftsmarge in %1

Durchschnittliche Ticketgröße 
Leasingneugeschäft in Euro

1 Beinhaltet die wesentlichen Margenkomponenten

Gründe für Fokus auf Small Ticket-
Geschäft und niedrigere Objektwerte:
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Update

6.170

5.055
5.413

6.239

2021 2022 2023 Q1 2024
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Positive Ertragsentwicklung, schlanke Kostenbasis und gute Risikolage 
führen zu einem deutlich gesteigerten Konzernergebnis

Konzernergebnis v. St. in € Mio.1Effekte, die positiv auf das Ergebnis wirken

Steigerung operativer Erträge

Stabile Kostenbasis

Gute Risikolage

1 nach IFRS
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1,5

4,4

2022 2023 2024e

3,0-4,5



2022 haben wir das Projekt „Zukunftsoffensive“ ins Leben gerufen und 
drei strategische Ziele definiert 

2 Digitalisierung des Geschäftsmodells ()

1 Rückkehr auf einen nachhaltigen Wachstumspfad 

3
Stärkung Partizipation der Aktionäre durch eine positive Wertentwicklung 
und ein attraktives Ergebnis 

Strategische Ziele
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Mitten im Wandel kommen wir zügig voran und haben bedeutende 
Fortschritte erzielt

 Strategische Schärfung 
Small Ticket-Geschäft

 Fokus auf 
margenstarkes 
Geschäft

 Passgenaue 
Kooperationen 
gezeichnet

Strategie Unsere ALBIS

„Mit digitalisierten 
Prozessen zum

schnellsten, einfachsten 
und ​beliebtesten 

Objektfinanzierer“​

Aufbauorganisation

 Verschlankung der 
Aufbauorganisation 

 Reduktion der 
Kostenbasis 

 Steigerung der Effizienz

Prozesse

 Vereinfachung von 
Prozessen

 Digitalisierung und 
Automatisierung

 Fortlaufende 
Optimierung
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Ausbau des Small Ticket-Geschäfts und weitere Optimierung der Margen 
begründen zukünftiges profitables Wachstum 
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Händler / 
Hersteller

E-Bike-Vermittler EDEKA-Kaufleute

 Kunden- und partnerzentrierte 
Weiterentwicklung des Produkt- und 
Leistungsangebots

 Steigerung der Vertriebsleistung
durch systematischen Vertrieb

 Ausbau neuer und bestehender 
Kooperationen

 Ausbau der Marge

 Optimierung der vertrieblichen 
Betreuung der EDEKA Kaufleute/
EDEKA Bank

 Selektives Vermittlergeschäft nach 
weiterer Fokussierung auf den 
stationären Radhandel zum Ausbau
des Small Ticket-Geschäfts
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Geschäftsfelder
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Rückkehr zur Dividendenfähigkeit: Dividendenziel von 7 bis 9 Cent je Aktie 
für 2023 bei laufender Transformation und unsicherem Marktumfeld erreicht

Dividende in Cent je Aktie

2010 - 2020

5

8

2023

∅ 8-10

∅ 2

Langfristiges Ambitionsniveau

p. a.

Ambitionsniveau mind. 5 Cent

©ALBIS Leasing AG | Unternehmenspräsentation | Mai 2024

Dividendenrendite 
auf Basis des 

Jahresendkurses 2023: 
4,0 %

Basis-
dividende

Basis-
dividende

Sonder-
dividende

Sonder-
dividende
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Investment Highlights: Drei Gründe für ein Investment
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Leasingmarkt wird in den 
nächsten Jahren weiter wachsen

Klarer Fokus auf profitablem 
Wachstum und einer nachhaltigen 

Ergebnisentwicklung

Kontinuierliche 
Dividendenzahlung in den 

kommenden Jahren
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Leistungsangebot wird künftig schneller, einfacher, digitaler und kundenzentrierter

Höhere Erträge durch kleinteiliges Finanzierungsgeschäft

Optimierte Kostenbasis führt zur Steigerung von Effizienz und Profitabilität3

22

1

3

Künftiger Erfolg der ALBIS beruht auf einem verbesserten Leistungsangebot, 
höheren Erträgen und einer optimierten Kostenbasis
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