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Lösung
Beim Leasing fallen kleine Raten statt großer 

Kaufsummen an. Es ist somit eine äußerst liquidi-

tätsschonende Finanzierungslösung. Das erleichter-

te dem Reinigungsbesitzer die Entscheidung für die 

Anschaffung der neuen Maschine. Ihn überzeugte, 

dass das Gerät bereits Einkünfte erwirtschaftet, 

während es in übersichtlichen Raten zurückgezahlt 

wird. 

FALLBEISPIEL  |  CASE STUDY 
ALBIS Leasing Gruppe

Herausforderung
Ein Reinigungsbetrieb bearbeitete täglich große 

Mengen Wäsche aus Hotels und Pflegeheimen. Eine 

der vorhandenen Gewerbewaschmaschinen war 

veraltet, ineffizient und reparaturanfällig. Ein Ersatz 

war überfällig. Da er jedoch die wirtschaftliche Lage 

nicht einschätzen konnte, zögerte der Besitzer, eine 

neue Maschine anzuschaffen. Zugleich konnte er 

sich Ausfallzeiten aber nicht leisten.

Ergebnis
Die neue Waschmaschine läuft zuverlässig im 

Dauerbetrieb. Sie spart Wasser, Strom und Zeit. Die 

Mitarbeitenden profitieren von einer einfachen 

Bedienung und insgesamt von einer schnellerer 

Abwicklung. Das steigerte die Effizienz spürbar. 

Dank der längeren Laufzeit fallen monatlich sehr 

geringe Kosten an. Das dadurch freie Budget setzt 

der Eigentümer für andere nötige Investitionen ein.
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Branche: Textilreinigung

Geschäftsbereich: Maschinen & Technik

Unternehmensgröße: 4 Mitarbeiter

Lösung: Leasing

Objekt: Gewerbewaschmaschine

Kaufpreis: 2.962,00 Euro

Leasingrate: 72,27 Euro

Laufzeit: 54 Monate


