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ALBIS ist ein fUhrender Leasingpartner fur den deutschen Mittelstand
und seit rund 40 Jahren erfolgreich am Leasingmarkt tatig

Unternehmensprofil 1986
i Grindung der
= Sitz in Hamburg mit rund 100 Mitarbeitenden; ﬂ ALBIS Leasing Gruppe
deutschlandweite personliche Beratung und Betreuung
von Handlern vor Ort 1999
Borsengang der ALBIS Leasing AG
= Unterstlitzung von Kleinunternehmern und

Mittelstandlern bei der Finanzierung ihrer

Geschaftsvorhaben
= Angebot von Leasing- und Mietlosungen, die 1200
Unternehmen haufigere und/oder gréBere Investitionen @ Handler
ermoglichen ~
© 30.000
= Fokus auf margenstarkes Small Ticket-Geschift mit einem Gewerbekunden /
durchschnittlichen Objektwert von rund 6.000 € Gewerbliche Leasingnehmer
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Unser Einwort-Wert EINFACH verbindet alle Elemente unseres Leitbildes

Wir erméglichen unternehmerischen Erfolg fiir ein besseres
Miteinander.

. . Wir wollen der beliebteste Finanzierungspartner in Deutschland
Vision werden

einfachen und schnellen Finanzierungslésungen.

\ Mission Wir begeistern und begleiten unsere Partner und deren Kunden mit
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Was das Geschaftsmodell der ALBIS auszeichnet

Fokus auf
Wachstumsmarkt

Hohe Margen
und
Granularitat

Skaleneffekte
durch hohes
Automatisierungs-
potenzial

Leasing-Branche ist bedeutender Treiber fir Investitionen in Deutschland und gestaltet den
Wandel hin zu einer nachhaltigen Wirtschaft aktiv mit

Small Ticket-Leasing macht das Geschaftsmodell der ALBIS konjunkturunabhangiger bei
guten Margen

Neugeschaftsprozess, Kreditentscheidung sowie Auszahlungsprozesse lassen sich digitalisieren
und automatisieren
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ALBIS unterstutzt ihre Partner Uber zwei Kanale in der Absatzfinanzierung —
1. Kanal: Handler-Portal der ALBIS

Kanal 1: Handler-Portal

m B I S Startseite Antrag stellen Angebot erstellen Eigene Daten Downloads

LEASING GRUPPE

E-Mail / Hindlernummer
Kaufpreis Leasingobjekt (Klasse)
Bitte wahlen

Passwort

Mietsonderzahlung Leasingobjekt (Details)
Passwort vergessen? Vertragsart Zahlungsweise
VA-Leasingvertrag quartalsweise
Provisionssatz
2.0

Noch keinen Account?
Bitte nehmen Sie Kontakt zu unserem
AuBendienst auf:

vertrieb@albis-leasing.de
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ALBIS unterstutzt ihre Partner Uber zwei Kanale in der Absatzfinanzierung —
2. Kanal: Plug-in/ALBIS-API fir Onlineanbindung

Kanal 2: Plug-in/ALBIS-API fiir Onlineanbindung — Leasing als Bezahlmethode nur mit ALBIS

Sqmbio G Shopware rm I\/IagentO‘ m STIHL Aufsitzmaher RT |ALBIS

4082 - Modell 2023 LEASING GRUPPE

Leasingplan Bestellung

EINFACHE BEZAHLUNG
mit SSL-VerschlUsselung

Bestelliibersicht
IHR MOGLICHER W e AT
LEASINGPLAN
Lossghara

R
e O 5 T gbetag  2929-
\. o= - ‘GEWUNSCHTE ANZAHL AN RATEN
€ ~A 36 48 60
£ PayPal \
VORKASSE ZUSAMMENFASSUNG
D (EErTED BESTELLEN SIE JETZT EINFACH, SICHER UND
56~ :
5 AT, =
LR ans B I S ‘ Pa Vorkasse per Bankiiberweisung
lllllll y inkl. MwSt. / zzg. Versand 50,-' Leasingberechnungssa
Finanzieren ab 70% / Monat Legen Sie den & Kreditkarte visa @)
nanzierun sse
ing"
a 9

inkl. Mwst. / Infos zur Fi 9
% v'SA @ B I S Leasen ab 56/ Monat SOFORT
22gl. MwSt./ Infos zum Leasing
IN DEN
| -
L E A S I N

Ratenzahlung

Klarna. Klarna. ZS2508T
G

o Geschédftskunden-Leasing

TS
22g]. Versand 50,

(3€

BARZAHLUNG

ALBIS|
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Wir bieten innovative Losungen entlang unseres breiten Neugeschaft-
Portfolios und renommierten Partnernetzwerks

Leasingportfolio — Neugeschaft 31.12.2024

Gastronomie NN 35,3%
I 06,2 %
N 0, 4%

EDV I 3,3%

N 6,1%

Sport- und Freizeitgerate

Maschinen

Werkstattausrister

Auswahl unserer Kooperationspartner

Cash & Carry Deutschland

profishop
canon EXS .

vy / 4

w4 STAHLGRUBER

EDEKA

Kassensysteme I 4,2% CHE FS;‘C ULINAR PV AUTOMOT'VE
Burokommunikation (AFS) R 3,3% Ll L L
Medientechnik HE 2,0%
Forst-, Park- und Gartentechnik 1l 1,6% 9 ,Gm = e-VV\Otl'OV\ =
Baugerite W 1,5% F? e
Medizintechnik W 1,1%
STIHL o G
% »chneidereit
e calumet PROFESSIONAL Professional
PHOTO VIDEO
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ALBIS blickt auf ein Rekordjahr 2024 zurtck

% +12%

I‘

Neugeschaftsanstieg

Neugeschaftsvolumen wieder auf Rekordniveau des Jahres
2019 — bei zuriickgehendem Marktvolumen?
(2024: 101,5 Mio. EUR; 2023: 90,7 Mio. EUR)

-

~

-/il +32 %

Profitables Wachstum

Deutliche Steigerung des Konzernergebnisses
vor Steuern auf 5,8 Mio. EUR
(2023: 4,4 Mio. EUR)

-

I~ 136 %

Margensteigerung ~N

Neue Rekordwerte fiir Marge
Prozentuale Marge —2024: 18 %, 2023: 15 %
Absolute Marge —2024: 18,5 Mio. EUR; 2023: 13,6 Mio. EUR

- J

&, +13%
.

Attraktive Dividende von 0,09 EUR je Aktie fiir 2024 —im
Einklang mit Dividendenpolitik

(2023: 0,08 EUR je Aktie)

-
-

Nachhaltiger Wachstumskurs: ALBIS wurde 2024 leistungsfahiger, robuster und profitabler

1 Leasing-Marktbericht, Institut der deutschen Wirtschaft Kéln e. V., 07.03.2025
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Strategischer Fokus auf Small Ticket-Geschaft im Kerngeschaft —
Granularitat und Diversifizierung im Portfolio zahlen sich nachhaltig aus

Historische Entwicklung Marge und & Objektwert Was bedeutet Small Ticket-Geschaft?
18% «  Tickets/Leasingobjekte zwischen 500 EUR und 100.000 EUR
15% «  Durchschnittliche Ticket-/ObjektgroRe im Leasing-Portfolio
13% von rund 6.000 EUR
12%
6.170 5.974
5.413

Griinde fiir strategischen Fokus auf Small Ticket-
Geschaft und niedrigere Objektwerte:

5.055

* Hohere Margen
*  Weniger Risiko / rezessionsfester
* Hohere Partner- und Kundenzufriedenheit

* Einfachere Automatisierung und
Skalierbarkeit

2021 2022 2023 2024

== (vorldufige) Neugeschaftsmarge, beinhaltet die wesentlichen Margenkomponenten

Bl @ Objektwert Neugeschift in EUR ’7!—‘
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Kerngeschaft mit Handlern / Herstellern liefert hochsten Ergebnisbeitrag
und bietet grolStes Potenzial fur profitables organisches Wachstum

— Geschaftsfelder
In Mio. €
I ) Handler / Hersteller &% E-Bike-Vermittler & [} EDEKA-Kaufleute
[ ¥ ~
Neugeschift Marge? Neugeschaft Marge?

44,8

I 46,0

2023 2024 2023 2024 2023 2024 2023 2024
* Kunden- und partnerzentrierte Weiterentwicklung des = Selektives E-Bike-Vermittler- = Optimierung der
Produkt- und Leistungsangebots geschaft nach weiterer vertrieblichen Betreuung
. . . . _ Fokussierung auf den stationaren der EDEKA Kaufleute/
= Steigerung der Vertriebsleistung durch systematischen Vertrieb Radhandel zum Ausbau des EDEKA Bank
= Ausbau bestehender und Abschluss neuer Kooperationen Small Ticket-Geschdfts

1 Neugeschéaftsmarge, beinhaltet die wesentlichen Margenkomponenten I*Q—‘
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Kontinuierliche Weiterentwicklung der ALBIS —
Anpassungsfahigkeit der Organisation als Wettbewerbsvorteil

Produktentwicklung

B © BN

Digitalisierung & Know-how-
Automatisierung Aufbau

' ®

®
\ S

Laufende Investition in kundenzentrierte Weiterentwicklung der ALBIS mit bis zu 1 Mio. € p.a. budgetiert

13 ©ALBIS Leasing AG | Unternehmensprasentation | Juli 2025 ’A—IJBIS|

LEASING GRUPPE



Agenda

ALBIS auf einen Blick

Strategie

Ausblick 2025 ff.

14

~ 1T W I

Key Facts / Investment Highlights

©ALBIS Leasing AG | Unternehmensprasentation | Juli 2025

ALBIS|

LEASING GRUPPE



Erfolgreiche erste Jahreshalfte 2025: Insbesondere Geschaft im Kernsegment
legt gegenuber Vorjahr noch einmal splrbar um 8 % zu

In Mio. EUR

P—

EDEKA-Kaufleute

Handler / Hersteller C;ﬁé‘) E-Bike-Vermittler & Y
AN

Neugeschift Marge?! Neugeschift Marge?

2 20,8 2,1
ll ll “ 1'9
H1 2024 H1 2025 H12024 H12025 H12024 H12025 H1 2024 H12025

1 Neugeschaftsmarge, beinhaltet die wesentlichen Margenkomponenten
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Neugeschaftsentwicklung im ersten Halbjahr 2025 Ubertrifft Erwartungen —
Prognose fur das Gesamtjahr angehoben

Neugeschiaft insgesamt in Mio. EUR Prognose Neugeschaftsvolumen Segmente 2025:
18% 18% cen 1)
o » Kerngeschaft Handler / Hersteller:
15% 63 Mio. EUR - 68 Mio. EUR
13%
100,0-107,51 * E-Bike-Vermittler & EDEKA-Kaufleute:
100,0 101,5 37 Mio. EUR - 39,5 Mio. EUR

/ » Bei Gesamtmarge auf hohem Niveau des Vorjahres
_

Prognoserahmen 04/2025 —#¢

2022 2023 2024 2025e

== (vorldufige) Neugeschaftsmarge, beinhaltet die wesentlichen Margenkomponenten

1 Prognoseanpassung gemafl Ad-hoc-Mitteilung vom 01.07.2025 (Zs I BI S |
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Positive Ertragsentwicklung, schlanke Kostenbasis und gute Risikolage fuhren
zU einem gesteigerten Konzernergebnis — stabiles Ergebnis fur 2025 erwartet

Effekte, die positiv auf das Ergebnis wirken Konzernergebnis v. St. in Mio. EUR
5,8 4,5-5,75
Steigerung operativer Ertrage & attraktive Refinanzierung .{ I

4,4
Schlanke Kostenbasis )

Gute Risikolage

Prognoserahmen 2024

00—

2022 2023 2024 2025e

1 Sondereffekt
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Nachhaltige Steigerung der Profitabilitat allein durch organisches Wachstum
moglich — weiteres Potenzial entlang Wachstumsstrategie vorhanden

Wesentliche Wachstumsziele und -treiber

oo wn O
U o O )
+ oo 4

ALBIS]



Relevanter Leasingmarkt in Deutschland betrug 2024 rund 24,5 Mrd. EUR —
Grolses Marktpotenzial fur weiteres profitables Wachstum ist vorhanden

Anteil der relevanten Objektgruppen am Neugeschift in Deutschland 2024 1 Von ALBIS erwartete Entwicklung der
Leasing-Branche in Deutschland in den
nachsten Jahren:

* Zur Bewaltigung hoher Investitionsbedarfe

ﬂ wird Leasing-Branche zentrale Rolle

einnehmen
30,5%

(24,5 Mrd.
EUR)

=> ALBIS hat einen Marktanteil von
~0,41 % am relevanten
Leasingmarkt in Deutschland?

* Ein Viertel gesamtwirtschaftlicher
Investitionen in Deutschland wird
weiterhin durch Leasing umgesetzt

69,5 % => GroRes Potenzial fiir weiteres * 500 Mrd. EUR Investitionspaket der
(55,9 Mrd. EUR) profitables Wachstum in Bundesregierung wird Leasing und
Deutschland ist somit vorhanden Mietkauf zusatzlichen Schub verleihen

* Granulares und diversifiziertes Leasing-
Portfolio wird wichtig bleiben, um stabile

Risikolage sicherzustellen
m Relevante Objektgruppen fur ALBIS

B Nicht-relevante Objektgruppen (Pkw, Immobilien etc.)

1 Quelle: https://bdl.leasingverband.de/leasing/marktzahlen/leasing-markt#c524; Marz 2025 | 2 auf Basis des Neugeschifts 2024 (101,5 Mio. EUR)
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https://bdl.leasingverband.de/leasing/marktzahlen/leasing-markt#c524

Langfristige Wachstumsstrategie der ALBIS sichert Erreichung strategischer
Ziele und basiert dabei perspektivisch auf drei Saulen

Anorganisches Wachstum — zu priifen:

Zusatzliche Wachstumspotenziale durch
potenzielle Akquisitionen realisieren

Strategische Kooperationen:
Wachstumschancen im Kerngeschaft nutzen

Organisches Wachstum:
Kerngeschaft Handler/Hersteller ausbauen
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Ruckkehr zur Dividendenfahigkeit seit 2023 erreicht —
Attraktive Dividendenzahlung auch fir 2024 ausgezahlt

Dividende in EUR je Aktie Dividendenpolitik

* Ziele sind grundsatzlich:
— 50 % Ausschittungsquote

Langfristiges Ambitionsniveau
@0,10

— Basisniveau von 0,05 EUR je Aktie

0,09

— bei guter Ergebnislage und
Geschaftsentwicklung zusatzlich
bis zu 0,05 EUR je Aktie

— Abweichen von Dividendenzielen
nur dann, wenn sich eine
aulSerordentliche Investitions-
moglichkeit ergibt, die einen noch
hoheren Mehrwert fiir unsere
Aktionare schafft

Ambitionsniveau mind. 0,05

Total Shareholder Return,

d. h. Gesamtrendite durch Kursgewinne

/]
X

% 1 Dividendenrendite auf Basis des Jahresendkurses 2023: 4,0 %

2 Dividendenrendite auf Basis des Jahresendkurses 2024: 3,3 % ”5—‘
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Investment Highlights: Drei Grinde fur ein Investment in die ALBIS

24,5 Mrd. EUR 5,8 Mio. EUR 0,09 EUR
Marktvolument Ergebnis v. St. je Aktie

@l

Leasing-Branche ist Klarer Fokus auf profitablem Kontinuierliche
bedeutender Treiber fiir Wachstum & einer nachhaltigen Dividendenzahlung in den
Investitionen in Deutschland Ergebnisentwicklung kommenden Jahren

1 Relevanter Leasingmarkt in Deutschland 2024
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ALBIS blickt auf ein Rekordjahr 2024 zurick

Neugeschaft

I":‘\

+12 %

Ergebnis v. Steuern

./il +32 %

Absolute Marge

‘M +36 %

Dividende

% +13 %



Kinftiger Erfolg der ALBIS beruht auf einem verbesserten Leistungsangebot,

hdheren Ertragen und einer schlanken Kostenbasis

Leistungsangebot wird kiinftig einfacher, schneller, digitaler und
kundenzentrierter

Hohere Ertrage durch kleinteiliges Finanzierungsgeschaft

Schlanke Kostenbasis fiihrt zur Steigerung von Effizienz und Profitabilitat
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